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www.fcd.fr

CAP
à

Bac + 2

Manageur/euse de rayon
Métiers de bouche...

PERSPECTIVES D’ÉVOLUTION

CAP Employé de vente spécialisé
MC Vendeur spécialisé en alimentation
Bac pro Commerce ou Technicien 
conseil vente en alimentation
BTSA Technico-commercial spécialité 
Produits alimentaires
Certificat de Qualification Professionnelle 
(CQP) Vente de produits

FORMATIONS

QUALITÉS REQUISES

Sens du commerce, relation client
Connaissance et passion du produit 
Rigueur

Ce vendeur informe et conseille les clients sur les produits 
(fruits et légumes, charcuterie, fromage, marée) et leur 
utilisation (recettes, cuisson, accompagnements...). Il participe 
à la gestion du rayon : passation des commandes, contrôle des 
réceptions, traitement des retours, respect des règles d’hygiène 
et de sécurité.

VENDEUR/EUSE  
DE PRODUITS ALIMENTAIRES




